
Bulk sales approach for farmer apex organisations (FaAO) (มาลี)
Approche de commercialisation groupée par des organisations paysannes faitières (OPF))

คําอธิบาย
Improve the income of family farms by setting up an organized trade mechanism that

factors in market price fluctuations.

The objective of the practice is to improve the income of family farms by setting up an

organized trade mechanism that factors in market price fluctuations. Structuring trade in this

way puts producers in a stronger position in their value chains.

The FaAOs’ approach to trade is based, on the one hand, on purchase agreements for

preservable produce (cereals, sesame, etc.) between the FaAO and its producers and, on the

other, on sales contracts with one or several market operators/suppliers. The practice

enables producers to sell their produce after the harvest at an attractive price, depending on

market fluctuations. For the operator, it means a large quantity can be purchased over time,

without the need for mobilising major pre-financing resources. As the intermediary, the FaAO

benefits from a profit margin and charges levied on transactions.

Stages of implementation: 1) Estimating the areas of family farms that are members of the

FaAO: Together with its producers, the FaAO calculates sown areas (of rice, for example) fairly

speculatively, providing the first estimates of future outputs. 2) Estimating outputs: Prior to

harvesting, the initial estimates made in stage 1 are further refined through crop inspections.

3) Evaluating the quantities for home consumption and for sale: After the harvest, FaAO

producers assess what part of their output will be retained for home consumption and what

will be sold. 4) Contracting between the family farms and FaAO: The FaAO enters into a

contract with the producers for the part to be sold. 5) Contracting between the economic

operator and FaAO: Research into economic operators; At a consultation day involving

producers, FaAO and operators, a contract is negotiated between FaAO and the operators,

who will factor in price increases up to the lean period. Operation: Introducing this approach

requires a robust FaAO or family farm, a market analysis and good quality produce. The

portion of the output for sale is transferred to the FaAO storage facility. The operator draws

down this produce over an extended period. The price for each consignment varies according

to the market rate prevailing at the time the produce is drawn down.

Producers provide, process and pack the produce, and enter into a contract with FaAO. The

apex organisation researches economic operators, negotiates the sales contract on behalf of

the economic operators, stores the produce, monitors sales and manages rebates. Operators

draw down produce in line with the terms of the sales contract, and make payments

accordingly. Support partners deliver training, provide advisory support and foster contacts.

สถานที่
สถานท ี่: Ségou, Sikasso, Mali, มาลี

ต ําแหนงทางภ ูม ิศาสตรของสถานท ี่ท ี่ถูกเลือ
n.a.

วันท ี่ริเร่ิม: 2008

ปีท ี่ส้ินสุด: n.a.

ประเภทของแนวทาง

Despatching purchased produce (HELVETAS Swiss Intercooperation)

แ บบดั้งเ ดิม/ แ บบพื้นเ มิอง
เ ป็นนวัตกรรมทองถิ่นลาสุด/ นวัตกรรมใ หม
ใ ชโ ครงงานหรือแ ผนงานเ ป็นฐาน✓

Wocat SLM Approaches Bulk sales approach for farmer apex organisations (FaAO) 1/5



Hulling fonio in San (HELVETAS Swiss Intercooperation)

แ นวทางการดําเ นินการแ ละบรรยากาศการพัฒนาที่เ อื้ออํานวย
เปาหมายหร ือวัตถ ุประสงคหลักของแนวทาง
The objective of the practice is to improve the income of family farms by setting up an organized trade mechanism that factors in market price

fluctuations. Structuring trade in this way puts producers in a stronger position in their value chains.

The SLM Approach addressed the following problems: low income of family farms, market price fluctuations

เง่ือนไขท่ีเอ ื้ออ ํานวยตอการนําเอาเทคโนโลยีภายใตแนวทางน้ีไปปฏิบัติใช

เง่ือนไขท่ีเป็นอ ุปสรรคตอการนําเอาเทคโนโลยีภายใตแนวทางน้ีไปปฏิบัติใช
การม ีไว ให หรือการเข าถึงแหลงการเง ินและบริการ: low income of family farms Treatment through the SLM Approach: setting up an organized trade

mechanism that factors in market price fluctuations; purchase agreements for preservable produce (cereals, sesame, etc.) between the

FaAO and its producers and sales contracts with one or several market operators/suppliers.

การมีสวนรวมแ ละบทบาทของผูมีสวนไ ดเ สีย
ผูมีส วนไดเส ียท่ีเก ี่ยวข องในแนวทางน้ีและบทบาท
ผ มูสีวนได เสียหรือองค กรท ีนํ่าไปปฏบัิตใิช มสีวนเก่ียวข อง
กับแนวทางน้ีอย างไร

ระบุผ มูสีวนได สวนเสีย อธิบายบทบาทของผ มูสีวนได สวนเสีย

ผูใ ชที่ดนิระดบัทองถิ่นหรือชุมชนระดบัทองถิ่น
ผูเ ชี่ยวชาญ SLM หรือที่ปรึกษาการเ กษตร
องคกรพฒันาเ อกชน
รัฐบาลระดบัทองถิ่น
รัฐบาลแ หงชาติ (ผูวางแ ผน ผูทําการตดัสินใ จ)

การเก ี่ยวข องของผูใชท่ีดินระดับทองถ ิ่นหร ือชุมชนระดับทองถ ิ่นในชวงตาง ๆ ของแนวทาง

การริเ ริ่มหรือการจูงใ จ ✓
การวางแ ผน ✓
การดําเ นินการ ✓
การติดตามตรวจสอบหรือการประเ มินผล ✓
Research ✓
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แผนผัง

The stages of the trading strategy

ผูเ ขียน HELVETAS Swiss Intercooperation

การตัดส ินใจในการเล ือกใชเทคโนโลยี SLM

การตัดสินใ จถูกทําโ ดย การตัดสินใ จถูกตัดสินอยูบนพื้นฐานของ

การสนับสนุนดานเ ทคนิค การสรางขีดความสามารถ แ ละการจัดการดานความรู
ก ิจกรรมหร ือการบร ิการตอจากน้ีเป็นส วนหน่ึงของแนวทาง

การสร างสมรรถภาพหร ือการอบรม

การจัดอบรมถ ูกจัดข ึ้นส ําหรับผูมีส วน
ไดส วนเส ียตอไปน้ี

ร ูปแบบของการอบรม หัวข อท่ีอบรม

Support partners deliver training, provide advisory support and foster

contacts.

การสร างความแข ็งแกร งใหกับองคกร

องคกรถ ูกทําใหแข ็งแกร งข ึ้นหร ือจัด
ต้ังข ึ้น

ตามระดับตอไปน้ี อธ ิบายถ ึงสถาบัน บทบาทและความรับผิดชอบ สมาชิก เป็นตน

ประเภทของการใหความชวยเหล ือสนับสน ุน รายละเอ ียดเพ่ิมเติม
Improve the income of family farms by setting up an organized trade

mechanism that factors in market price fluctuations. Structuring trade

in this way puts producers in a stronger position in their value chains.

การติดตามตรวจสอบและประเมินผล
socio-cultural aspects were ad hoc monitored by project staff, land users through observations economic / production aspects were regular

monitored by project staff through measurements management of Approach aspects were ad hoc monitored by project staff through

observations There were no changes in the Approach as a result of monitoring and evaluation There were no changes in the Technology as a

result of monitoring and evaluation

ผูใ ชที่ดินเ พียงผูเ ดียว ( ริเ ริ่มดวยตัวเ อง)

ผูใ ชที่ดินเ ป็นผูตัดสินใ จหลัก โ ดยการสนับสนุนจากผูเ ชี่ยวชาญ SLM

ผูลงมือปฏิบัติที่เ กี่ยวของทั้งหมดใ นฐานะที่เ ป็นสวนรวมของแ นวทาง
ผูเ ชี่ยวชาญ SLM เ ป็นผูตัดสินใ จหลัก ที่ติดตามใ หคําปรึกษากับผูใ ชที่ดิน✓
ผูเ ชี่ยวชาญ SLM เ พียงผูเ ดียว
นักการเ มืองหรือผูนํา

การประเ มินความรู SLM ที่ไ ดทําการบันทึกไ วเ ป็นอยางดี (การใ ชขอมูลใ น
การตัดสินใ จ)
สิ่งที่คนพบจากงานวิจัย
ประสบการณแ ละความคิดเ ห็นสวนตัว (ไ มไ ดลงบันทึกไ ว)

การสรางขีดความสามารถ / การอบรม✓
การบริการใ หคําแ นะนํา
การเ สริมความแ ข็งแ กรงใ หกับสถาบัน (การพัฒนาองคกร)✓
การติดตามตรวจสอบแ ละประเ มินผล✓
การวิจัย✓

ผูใ ชที่ดิน✓
เ จาหนาที่ภาคสนาม / ที่ปรึกษา

กําลังดําเ นินการ✓
เ กษตรกรกับเ กษตรกร✓
ใ ชพื้นที่ทําการสาธิต
จัดการประชุมสูสาธารณชน✓
จัดคอรส

ไ ม
ใ ช เ ล็กนอย
ใ ช ปานกลาง
ใ ช อยางมาก✓

ทองถิ่น✓
ภูมิภาค
ประเ ทศ

ดานการเ งิน✓
การสรางขีดความสามารถ / การอบรม
อุปกรณ
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การวิจัย
การวิจัยกระทํากับหัวขอตอไ ปนี้

การสนับสนุนดานการเ งินแ ละวัสดุอุปกรณ
งบประมาณประจําปีส ําหรับองคประกอบ SLM เป็นจํานวนดอลลาร สหรัฐ

Precise annual budget: n.a.

Approach costs were met by the

following donors: international

non-government: 100.0%

การบร ิการหร ือแรงจูงใจตอจากน้ีไดถ ูกจัดใหส ําหรับผูใชท่ีดิน

ผลกระทบแ ละสรุปคําบอกกลาว
ผลกระทบของแนวทาง

ชวยใ หผูใ ชที่ดินนําเ อาเ ทคโ นโ ลยี SLMไ ปใ ชแ ละบํารุงรักษาสภาพไ วไ ดหรือไ ม
The approach offers producers greater opportunities to access enhanced seeds and inputs (credibility among service

providers).

✓

ทําใ หกลุมดอยโ อกาสมีอํานาจทางสังคมแ ละเ ศรษฐกิจหรือไ ม
When prices become more lucrative, producers are less inclined to sell off their harvest; the risk of slumps in prices is

minimal.

✓

Did other land users / projects adopt the Approach?

Implementation locations: Ségou and Sikasso. 12,750 beneficiaries are applying this approach in 14 apex

organisations.

✓

แรงจูงใจหลักของผูใชท่ีดินเพ่ือท่ีจะนํา SLM ไปปฏิบัติใช ความย่ังยืนของก ิจกรรมของแนวทาง
ผูใ ชปที่ดินสามารถทําใ หสิ่งตางๆ ที่ไ ดปฏิบัติใ ชโ ดยแ นวทางนี้ยั่งยืนไ ดหรือไ ม
(โ ดยไ มมีการสนับสนุนจากภายนอก)?

บทสรุปหรือบทเ รียนที่ไ ดรับ
จุดแข ็ง: มุมมองของผูใชท่ีดิน

จุดแข ็ง: ทัศนคติของผูรวบรวมหร ือวิทยากรคนอ ื่นๆ
Bank loans guaranteed as a result of retained stocks and

management tools

Guaranteed revenues for small-scale producers

Improved post-harvest management

As revenues grow, producers seek to maximise their cropping

schedules in order to earn more money. The approach offers

producers greater opportunities to access enhanced seeds and

inputs (credibility among service providers). When prices become

more lucrative, producers are less inclined to sell off their

harvest; the risk of slumps in prices is minimal. Incomes are

stabilised, which improves living conditions and social cohesion.

Communities are better able to pay taxes and more receptive to

formalised contracts.

Price stabilisation (to prevent produce from being sold-off) and

improved producer incomes (How to sustain/ enhance this

strength: A thorough market analysis must be conducted to enable

market price fluctuations to be accurately predicted and the best

times for sale to be pinpointed. Client relationships must be

professional and contractual. Informal commitments often fall

through. The FaAO must have committed and business-minded

จุดดอย/ข อเส ีย/ความเส ี่ยง: มุมมองของผูใชท่ีดินแก ไขปัญหาไดอยางไร

จุดดอย/ข อเส ีย/ความเส ี่ยง: ทัศนคติของผูรวบรวมหร ือวิทยากรคนอ ื่นๆ
แก ไขปัญหาไดอยางไร

สังคมวิทยา✓
เ ศรษฐศาสตรหรือการตลาด✓
นิเ วศวิทยา
เ ทคโ นโ ลยี

< 2,000

2,000-10,000

10,000-100,000

10,000-100,000

> 1,000,000

การสนับสนุนดานการเ งิน / วัสดุอุปกรณใ หแ กผูใ ชที่ดิน
เ งินสนับสนุนสําหรับปัจจัยการผลิต
เ ครดิต
แ รงจูงใ จหรือเ ครื่ องมืออื่ น ๆ
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การผลิตที่เ พิ่มขึ้น✓
กําไ ร (ความสามารถ) อัตราสวนคาใ ชจายตอผลประโ ยชนที่เ พิ่มขึ้น✓
การเ สื่ อมของที่ดินลดลง
ความเ สี่ยงของภัยพิบัติลดลง
ภาระงานลดลง
การจายเ งินหรือการชวยเ หลือ
กฎแ ละระเ บียบ (คาปรับ) หรือการบังคับใ ช
เ กียรติภูมิ แ รงกดดันทางสังคม ความเ ชื่ อมแ นนทางสังคม
การเ ขารวมสมทบใ นขบวนการ โ ครงการ กลุม เ ครือขาย
จิตสํานึกดานสิ่งแ วดลอม
ประเ พณีแ ละความเ ชื่ อ ศีลธรรม
ความรูแ ละทักษะ SLM ที่เ พิ่มพูนขึ้น
การปรับปรุงดานสุทรียภาพ
การบรรเ ทาดานความขัดแ ยง

ไ ม
ใ ช
ไ มแ นใ จ✓
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leaders. It is wise to stay vigilant when it comes to the

governance of these organisations, as they can fall prey to corrupt

practices and the embezzlement of collective funds.)
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ข อมูล SLM ท่ีถ ูกอ างอ ิง
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การจัดทําเอกสารถ ูกทําโดย

องคกร
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